TEASER

AMIDO AB

INBJUDAN TILL TECKNING AV UNITS

INFOR LISTNING PA SPOTLIGHT STOCK MARKET



Amido levererar tjanster som ska forenkla passageadministra
Genom Bolagets egenutvecklade plattform Alliera Ran fastighetsc
ddrmed bestimma vem som ska ha tillgang till en fastighet. | A
kan kRunder administrera sina passagesystem, tvattstugeboknin
integrerad med flera leverantorer for inpassage vilket leder till
system for hantering av alla sina



SAMMANFATTNING AV ERBJUDANDET

Erbjudandet avser teckning av units i samband med Amidos kommande listning pa Spotlight Stock

1

2

3

EMISSIONSBELOPP GARANTI OCH EMISSIONSVILLKOR
TECKNINGSFORBINDELSER
33 MSEK 25 MSEK (Ca 76 %) Spridningsemission om 33 MSEK
TECKNINGSKURS VARDERING PRE-MONEY TECKNINGSATAGANDE
5,50 SEK per unit. Varje unit bestar av En (1) aktie och En Ca 90 MSEK Ca 5 MSEK

(1) vederlagsfri teckningsoption av serie TO1. Tre (3)
teckningsoptioner ger ratt att teckna En (1) ny aktie till
kurs 7 SEK fran och med den 1 april 2021 till och med den

30 april 2021.
EMISSIONSPERIOD PRELIMINAR TID FOR LISTNING BOLAGETS HEMSIDA

23 oktober - 8 november 2019

Preliminart 2 december 2019

www.amido.se



LOCK UP

Huvudagare och ledande befattningshavare har ingatt lock up pa 100 %
av sitt befintliga innehav i 12 manader fran forsta handelsdag pa
Spotlight Stock Market. Detta innebar att ca 90 % av alla aktier innan
foreliggande erbjudande kommer att vara under lock up i 12 manader.
Dartill tillkommer lock up pa 9 manader pa ca 4,8 MSEK pa
teckningsataganden ldmnade i samband med Erbjudandet.



VARFOR INVESTERA | AMIDO?

Amido har vaxt snabbt och med [6nsamhet de senaste tva aren
fran drygt 250 000 abonnemang till 6ver 650 000. Kunderna ar
bland annat fastighetsbolag och regioner. Kundbasen breddas nu
till bland annat kommuner.

Amidos befintliga leveranspipeline bedoms till over 100 000
digitala nycklar. -

Genom att internationalisera kan Amido ta marknadsandelar
utanfor Sverige och kraftigt oka tillvaxttakten. Ytterligare tjanster
lanseras som mojliggor leverans hela vagen in i hemmet for
flerbostadshus. Dessutom ska raddningstjansten komma in nar
olyckan varit framme.

Att investera i Amido innebar att fastighetsbolag kan fortsatta sin
digitaliseringsresa dar allt mer i vardeokningen for fastigheter
ligger i att erbjuda mertjanster for hyresgaster.




EMISSIONSLIKVIDENS'ANVANDNING

Internationalisering 15 MSEK — Amidos erbjudande ska rullas ut i
Europa, dels i egen regi, dels genom strategiska partners. De
viktigaste passersystemsfabrikaten ute i Europa ska integreras i
Alliera for de marknader dar hosting av passagesystem natt flest
anvandare.

DAX 10 MSEK - Tillsammans med SOS Alarm och dess partners
marknadsfors och saljs detta till kommuner och
flerbostadsfastigheter i hela Sverige.

Rorelsekapital 8 MSEK - Planen framat bygger vidare pa Bolagets
langsiktiga affarsstrategi, med ett 6kat fokus pa
kommersialisering genom forstarkta resurser inom
marknadsforing och forsaljning.

De vidhangande teckningsoptionerna (TO1) kan tillfora Amido ytterligare
14 MSEK under 2021. Detta kapital ska starka Bolagets fortsatta
expansion.




VD JOHNNY BERLIC

Ambitionen med DAX dr inget mindre dn att i forsta
steget bli hela Sveriges digitala nyckelskap.

VD HAR ORDET

Amido har gatt fran klarhet till klarhet de senaste aren och resultatet

syns i var abonnemangstillvaxt och livtidsvarde per abonnemang.

EN TILLVAXTRESA

Amido hanterar over 650 000
digitala nycklar for landets storsta
fastighetsagare. Det ar en tillvaxt
pa Over 250 % de senaste tva aren
och det bara fortsatter. Med en
omsattningsokning pa 66 % under
[6nsamhet for det forsta halvaret
2019 sa ar vi stolta, men inte ndjda
annu. var malbild ar att de
narmaste tre aren na 1,5 miljoner
digitala nycklar i Sverige och 10
miljoner digitala nycklar i Europa. |
Sverige ar vi pa god vag mot malet
med en orderstock pa 6ver 100 000
nycklar och nya kunder som
kommer in. Vi listar nu Bolaget for
att ta in kapital for att dels

fortsatta resan i Sverige, men
framfor allt for expansionen i
Europa och utveckling och
lansering av nya tjanster.

VAD GOR VI?

ALLIERA

Amidos huvudprodukt ar Alliera.
Det ar en egenutvecklad
programvara som kunder koper
som en tjanst i form av
manadsabonnemang. | ett
webbgranssnitt administrerar sen
kunden sina passerkort till
passersystemen pa fastigheterna.
Tack vare var tjanst far kunden ett
och samma satt att hantera
passersystemen oavsett fabrikat.




Med farre fabrikat att halla reda pa sa blir det enklare och smidigare for
kunden.

DAX

Det senaste aret har vi tagit fram en ny tjanst, Distributed Access eXchange
(DAX). Med den kan anvandare dela behorigheten, att fa tilltrade till fastigheter,
mellan fastighetsdgare, hyresgaster och tredjepartsleverantérer. Det kan lata
torrt, men vad det betyder i verkligheten ar att tjanster skapas pa plattformen,
som exempelvis “Smart Passage” som utvecklats av Amido tillsammans med
SOS Alarm. Nar SOS far ett larm och réddningstjansten rycker ut, far
brandmannens digitala nycklar automatiskt tilltrade till fastigheten. Det
innebar dels att raddningstjanst inte langre behover hantera massa
huvudnycklar men framforallt sa sparar man tid, det gar snabbare att komma
in till fastigheterna och i dessa lagen kan sekunder och minuter vara
livsavgorande.

VILL DU BO | EN FASTIGHET DAR

m  Raddningstjanst, hemtjanst och ambulansen kan komma in
utan problem nar det behovs?

m  Dar mat eller paketleveransen kan [amnas innanfor dorren?

m  Dar du kan dela ut en tidsbegransad digital nyckel till allt fran
stadfirman eller hantverkaren till kattvakten, istallet for att
lamna ut en nyckel eller tagg som kan kopieras?

Vi pa Amido tror att svaret pa dessa fragor ar ja for de allra flesta.

For fastighetsagaren innebar detta att de inte behover hantera och
administrera alla som behover tilltrade, istallet sker detta automatiskt med
digitala nycklar som galler en viss tid och sen forsvinner. Dessutom kan
fastighetsdgaren vdlja att fa betalt nar en leverantor ska in i fastigheten och
darmed fa en intaktskalla fran passersystemet. En dkad smidighet for

99,7%

KUNDRETENTION

19

Arlig genomsnittlig behallningsgrad av abonnemang.

INTEGRATIONER

Marknadsledande inom integrationer av passagesystem.

hyresgasten, mindre egen administration och att kunna ta betalt av de som
anvander passersystemet ar alla starka argument nér vi talar med vara
fastighetskunder.

Konkurrens till DAX

Vad jag personligen finner extra intressant och som triggar mig, ar att i vart
affarsomrade DAX, till skillnad fran var tjanst Alliera dar konkurrensen ar
obefintlig, sa ar det extremt manga som trangs i dérren for att bli den som
forst kan leverera denna funktionalitet. | Sverige har foretag som exempelvis
ASSA Abloy, Telia, Microsoft med flera, ambitionen att fa fram en sadan tjanst
och internationellt finns aktorer som Amazon. Detta ar dock inte en marknad
dar det finns massa fardiga produkter som loser problemet. Istallet ar det
manga som har planer pa ritbordet eller nagon fysisk produkt som kunden
behover installera. Exempelvis, den som har ett eget hus i USA kan kdpa ett las
som gor att Amazon kan leverera paket innanfér dorren, men da endast vid kop
fran Amazon.

Amido kommer med en tjanst som kunden kan borja anvanda och som ar
oberoende av vilket fabrikat det ar pd hardvaran. Vi har redan en stor del av
kundbasen och dar manga tillverkare vill ha stangda system sa har vi ett dppet
dar alla far vara med. Att anvanda de passersystem som redan installerats for
miljardbelopp runt om i landet istallet for att kunder ska behova installera ny
hardvara ser vi som en ordentlig konkurrensférdel. Detta ar ocksa en marknad
dar, nar dammet lagt sig, endast en vinnare sta kvar - “The winner takes it all”.

Amido dr idag inte ett stort bolag, men vi dr storst i var nisch och tror du likt
jag att en mindre spelare kan springa i cirklar runt stora kolosser nar det
kommer till innovation och att det gar att gora en [6nsam affdr fran att bygga
och kontrollera en del i ett lands kritiska infrastruktur? Dd gor du som jag och
investerar i Amido.

/VD Johnny Berlic

653 867

DIGITALA TAGGAR

Bestandet av taggar daterad 2019-10-09

Antal digitala nycklar just nu - Skanna QR kod

langst bak i teasern.
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DAX -100 000 1,5 MILJONER
LAGENHETER ABONNEMANG | SVERIGE
100 000 lagenheter ska vara kopplade till DAX och Smart passage Amidos historiska abonnemangstillvaxt ar drygt 60 % per ar och med

den skulle bolaget na 2,5 miljoner abonnemang om 3 ar fran
prospektets utgivande.
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OMSATTNING RORELSEMARGINAL 10 MILJONER
DIGITALA NYCKLAR
Bolagets langsiktiga finansiella mal ar att uppna en  Bolagets langsiktiga finansiella mal ar att uppna en Amido ska na 10 miljoner passerkort inom EU.
omsattning pa 93 MSEK ar 2022 med en omsattning pa 93 MSEK ar 2022 med en GDPR skapar en drivande faktor for
rorelsemarginal om 20 %. rorelsemarginal om 20 %. passersystemsagare att uppdatera sina system och

sakerstalla personuppgiftshanteringen som kravs
for att bli GDPR-compliant. Darfor tar Bolaget in
kapital och fyrdubblar malet till 10 miljoner
abonnemang genom att ta Amidos erbjudande ut i
EU.



DAX

DISTRIBUTED
ACCESS
EXCHANGE

DAX later passagesystemagaren dela rattigheten at
behorighet att komma in i fastigheten. Systemet
en ansluten fastighetsagares hyresgaster kom
leverantorer digitala nycklar som ger denne ti
under den tid som hyresgasten gett tillsta
pa hyresgastens dorr kan de da fa lever.
exempelvis kylskapet. DAX ar bade ett
affarssystem i ett. Amido ser en stor
DAX inom en rad olika vardagliga hc
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g _ SMART PASSAGE
OKAD SAKERHET MED DIGITAL INPASSERING

Amido ingick ett unikt samarbete med SOS Alarm for att digitalisera nyckelhanteringen vid
olika typer av larm. Samarbetet innebar en innovativ utveckling av alarmeringsfunktionen
dar SOS Alarm kan forse utryckningspersonal med ratt behorighet vid larm, for snabbare
och sakrare inpassering. Smart passage ar en digital inpasseringstjanst for snabbare
hantering av brander. Detta kan radda liv och forhindra skada pa egendom.

Vid utryckning aktiveras en temporar behorighet for inpassering pa det specifika objektet
sa att raddningstjansten kan ta sig in utan att oroa sig for felaktiga nycklar. Med Smart
Passage skapar man forutsattningar for att minska insatstiden och en sakrare
nyckelhantering for alla parter, som kan innebara stor skillnad pa skadeverkan for saval
person som egendom nar olyckan ar framme. SOS Digital Access lanseras initialt for
automatiska brandlarm och vander sig till fastighetsagare. Pa sikt kommer arbetssattet att
kunna tillampas for andra malgrupper.

Genom samarbetet med Amido kan vi skapa tidsvinster vid utryckningar och sdkra tilltrade till fastigheter som ansluter sig till
tekniklosningen. Lésningen Smart passage fungerar med kundens befintliga passagesystem, vilket gor den framtidssaker och
ddrmed ekonomiskt rationell. Att den kRostsamma och tidskravande nyckelhanteringen férsvinner, bade fér kund och
utryckningspersonal innebdr ett efterldngtat skifte, sdger Sofia Savander, produktdgare pa SOS Alarm



AFFARSMODELL

Software as a Service - SaaS

Amido erbjuder en tjanst dar kunden lagger in digitala nycklar i Alliera. Varje digital nyckel ar ett abonnemang dar kunden
betalar for det de anvander varje manad. Ett abonnemang tillater att ett passerkort kan hanteras i systemet. Software as a
Service (SaaS) innebar att kunder abonnerar pa Amidos tjanster. Uppdatering av tjansterna ingar i priset och kunder
betalar for vad de anvander, vilket gor det enkelt att forutsaga kostnader, och tjansterna blir hela tiden battre. Jamfort med
aldre affarsmodeller dar licenser saldes for en hog ingangskostnad och dar uppgraderingar behdvde saljas for att fa nya
intakter sa ger denna modell ett stabilt intaktsflode som forhaller sig direkt till hur mycket tjansterna anvands, och darmed
vilket varde de tillfor Amidos kunder. Affarsmodellen fungerar bast nar Bolaget arbetar nara kunderna och ar lyhorda till att
utveckla funktioner som tillfor hogt varde till kundens verksamhet.

Amido har en support- och leveransorganisation for att underhalla kunderna och ta in nya, samt en utvecklingsavdelning
for att ta fram ny funktionalitet. Ny funktionalitet ingar ofta for befintliga kunder, men det kan aven bli tillaggstjanster som
kunder ar villiga att betala mer for. Tillaggstjanster som SOS-alarm Smart Passage och Driftcentral héjer manadspremien
pa kundens abonnemang. Kunder kan aven kopa fysiska komplementprodukter som fardigprogrammerade passerkort eller
kortlasare. Produkter ar engangskostnader for kunden. Med en vaxande mangd abonnenter blir daven en dkande mangd av
produktforsaljningen aterkommande.

Abonnemangsfornyelse med SaaS som affarsmodell ar en av Bolagets viktigaste matvarden pa verksamheten (KPI) hur stor
andel av kunderna som valjer att fornya sina abonnemang. Detta kallas aven kundomsattning, nar man ser pa hur manga
kunder som sager upp sina avtal under en tidsperiod. De senaste fyra aren har ingen kund slutat anvanda Bolagets
tjianster. Historiskt fran start 2008 till 2018-12-31 har Bolaget en genomsnittlig arlig behallningsgrad av abonnemang pa
99,7%. Baserat pa antalet abonnemang vid ingangen av 2018 ger det en genomsnittlig kundomsattning pa 0,3 % per ar.



KUNDER

Amidos kunder ar framst fastighetsbolag och myndigheter, men alla
typer av fastighets/lokal-agare ar potentiella kunder. Bolaget har sedan
Allieras lansering framgangsrikt fokuserat pa stora fastighetsbolag och
myndigheter da affaren blir valdigt skalbar genom att stora
fastighetsbolag och myndigheter da sjalva kan vdlja att ansluta Amidos
tjianster l0pande pa ytterligare fastigheter i deras bestand som har
digitala lassystem utan att Amido behdver lagga stora resurser pa
ytterligare forsaljning hos samma kund. Nedan presenteras nagra av
Amidos storsta kunder: Vasakronan, Stena Fastigheter, Balder, Region
Orebro Lan, Stokab, Fabege, Lunds Kommun och Willhem.




BOLAGET

Amido AB (publ)
Forsta Langgatan 19
413 27 Goteborg
031-719 20 70
www.amido.se

KONTAKTUPPGIF

FINANSIELL RADGIVARE REVISOR
Goteborg Corporate R3 Revisions
Finance

Prastgardsangen 13
412 71 Goteborg 412 63 Gote
031-13 82 30 031-730 44
www.gcf.se Www.r3.se




DATUM

TID

VAR

MOT OSS PA_
INVESTERARTRA

ANORDNARE

21/10 2019

18:00-20:00 Hotell Anglais,

Stureplan.

Financial Stockholm, inbjudan gor
medverkan med Aktiespararna St
City




MER INFORMATION

ami.do/ir
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