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VIKTIG INFORMATION
Denna informationsfolder dr en introduktion till erbjudandet att teckna aktier i Godsinlosen Nordic AB ("Erbjudandet”) och ska betraktas som marknadsforingsmaterial. Infor-
mationsfoldern dr inte och ska inte anses utgora ett prospekt enligt gillande lagar och regler. Inbjudan till teckning av aktier i Erbjudandet sker endast genom det prospekt som
har godkdnts och registrerats av Finansinspektionen ("Prospektet”), och som har offentliggjorts pd https//www.giabnordic.se/investor-relation/. Finansinspektionens godkdn-
nande av Prospektet ska inte uppfattas som ett godkdnnande av de nya aktierna. Eventuellt investeringsbeslut bor, for att en investerare fullt ut ska forstd de potentiella riskerna
och fordelarna som dr forknippade med beslutet att delta i Erbjudandet, enbart fattas baserat pd informationen i Prospektet. Investerare rekommenderas att ldsa hela Prospektet.
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Motiv for Erbjudandet

Att som foretag ha en tydlig hallbarhetsstrategi blir allt vik-
tigare for konsumenter och har blivit en viktig del i att stirka
det egna varumarket. Ett linjart slit-och-slang samhille som
framjar ekonomisk tillvixt pa bekostnad av klimatet ar inte
hallbart och detta har lett till utvecklingen av en sa kallad cir-
kular ekonomi. Att stélla om fran en linjar till en cirkular eko-
nomi ar varken enkelt eller snabbt gjort och staller hoga krav
pa foretag som har ambitionen och modet att ta steget mot
en mer cirkular affarsmodell.

GIAB® har sedan 2012 arbetat med visionen om att vara en
avgorande aktor i omstallningen mot en cirkuldr ekonomi. Det
har kravts standig innovation och utveckling for att hantera
de utmaningar och problem som uppstar i en cirkular affars-
modell. For att hantera dessa utmaningar har GIAB® utvecklat
en digital plattform, GIAB Circular Plattform™, och processer
for att hantera produktfléden enligt cirkularekonomiska prin-
ciper. Genom samarbeten, erfarenhet och kunskap har GIAB®
blivit experter pa cirkular ekonomi. Bolaget har tillsammans
med kunder som CDON, IKEA, Folksam och BSH Home App-
liances, utvecklat och optimerat de processer som kravs for
att hantera produkter och komplexa produktfléden enligt en
cirkular affarsmodell.

Trots ett 2020 som varit fullt av utmaningar, med res-
triktioner som pa olika satt har paverkat verksamheten, har
GIAB® fortsatt sin tillvaxtresa med en omsattningsékning om
cirka 17 procent till drygt 200 MSEK. Det strukturella skiftet
mot e-handel har medfért att antalet returer 6kat kraftigt, vil-
ket leder till ett nédvandigt fokus pé returlogistik bidde fran
ett ekonomiskt savil som ett hallbarhetsperspektiv. Detta har
Bolaget tydligt markt av och kapitaliserat pa inom affarsom-
radet Re:Commerce, dir tidigare samarbeten utvecklats och
nya tillkommit. Under det ganga ret fick Bolaget ett antal nya
kunder i bland annat Mio och Bauhaus, samtidigt som GIAB®:s
verksamhet r fortsatt klimatpositiv, d.v.s. dar Bolaget genom
aterbruk eliminerar mer koldioxid dn vad verksamheten gene-
rerar. Det ar hallbar tillvaxt.
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Bolaget ar nu moget att gd in i en ny fas av tillvaxt med uto-
kade marknadssatsningar i Sverige, Norge och Finland samt en
expansion av verksamheten till Danmark. For ‘att kapitalisera
pa de tydliga marknadstrenderna inom héllbarhet i omvarlden,
nya spannande samarbetspartners och mojligheten att expan-
dera verksamheten till nya marknader som GIAB®:s styrelse
har beslutat att genomféra Erbjudandet.

Erbjudandet syftar till att ge Bolaget finansiella resurser
att accelerera forsiljningen genom marknadsféring och for-
saljningsbearbetning. Detta innebar bland annat rekrytering
av fler B2B-séljare och en utdkad nérvaro pa olika medier for
att 6ka varumarkeskinnedomen. Marknadssatsningen kom-
mer framst fokuseras pd befintliga marknader genom att eta-
blera nya kunder, férdjupa samarbeten med nuvarande kunder
och 6ka antalet konsumenter som képer Bolagets produkter
som kommer in via dessa produktfléden.

Bolaget kommer dven att vidareutveckla GIAB Circular
Platform™ som ligger till grund fér Bolagets verksamhet.
Plattformen ar Bolagets digitala verktyg for att optimera pro-
duktflédena, genom att understodja funktioner s& som retur-
logistik, rekonditionering och hallbarhetsrapporter, och det ar
genom denna Bolaget fortsatt kan effektivisera och skala upp

verksamheten.



Pa de geografiska marknader dir Bolaget finns etablerat ar
behovet av GIAB®:s tjanster stort, utan tecken pd avmattning.
Bolagets finansiella malsittning om en genomsnittlig arlig
omsattningstillvixt om 25 procent och en rorelsemarginal
(EBITDA) 6verstigande 10 procent pa medellang sikt ar base-
rad pa fortsatt tillvixt pa de befintliga marknaderna i Sve-
rige och Norge. | ett langre perspektiv ser Bolaget dock goda
mojligheter att vixa saval pa de skandinaviska marknaderna
som pa utvalda europeiska marknader. Expansionsplanerna
fokuseras huvudsakligen pd organisk tillvixt genom utveck-
ling av Bolagets nuvarande tjanster, men strategin omfattar
aven mojligheten att utveckla nya affairsomraden och att vixa
genom forvarv som dr férenliga med Bolagets verksamhet.

Styrelsens bedoémning ar att befintligt rorelsekapital,
under forutsattning att de forsaljnings- och marknadsinsatser
som nuvarande affirsplan medfér genomfors, inte ar tillrack-
ligt for att bedriva verksamhet kommande tolvméanaderspe-
riod. For att finansiera Bolagets rorelse och marknadssatsning
har styrelsen beslutat om foreliggande Erbjudande om totalt
109 MSEK. Genom férsiljning av nyemitterade aktier berak-
nas Bolaget tillforas 83,1 MSEK efter emissionskostnader om
cirka 9,9 MSEK. De befintliga aktierna som siljs i Erbjudandet
tillfor ingen likvid till Bolaget. Emissionslikviden avses anvan-
das enligt nedan prioriterad ordning:

« 55 procent till forsaljningsinsatser och marknadsbearbetning;

« 20 procent till fortsatt utveckling av GIAB Circular Platform™;

« 15 procent till 6vrigt rérelsekapitalbehov; och

« 10 procent till fortsatt utveckling och utdkning av Bolagets
upcycling-anlaggning.

Styrelsens uppfattning ar att den féreliggande noteringen
pa First North kommer bredda Bolagets aktiedgarbas och ge
GIAB® tillgang till de svenska och internationella kapitalmark-
naderna. Vidare bedomer Bolaget att listningen kommer 6ka
marknadens kinnedom om Bolaget och dess varumarke, bland
saval befintliga som potentiella kunder och partners.

Staffanstorp, 11 juni 2021

ERBJUDANDET | SAMMANDRAG

18,60 SEK
Erbjudandet storlek 109 MSEK

Antal aktier i Erbjudandet Totalt 5860000 aktier, varav 5000000 ny-
emitterade och 860 000 befintliga aktier.

200 MSEK

14-28 juni 2021

Nasdaq First North Growth Market
Forsta dag for handel 7 juli 2021
Ticker (kortnamn) GIAB

Teckningskurs

Virdering

Teckningsperiod

Handelsplats

Allmanheten i Sverige och institutionella investerare i Sve-
rige och internationellt erbjuds mojlighet att teckna aktier
i GIAB.. Minsta teckningspost ar 300 aktier motsvarande
5 580 SEK. Emissionen avser nyemitterade aktier och genom-
fors utan foretradesratt for befintliga aktiedgare.

Anmalan om foérvarv av aktier

Forvarv av aktier ska ske genom ifyllande och undertecknande
av anmilningssedel och vara Aqurat tillhanda senast klockan
15:00 den 28 juni 2021. Anmalan kan ocksa ske elektroniskt
via exempelvis Avanza eller Nordnet, alternativt via BankID pa
Aqurats hemsida www.aqurat.se.

Godsinlésen Nordic AB
Styrelsen
Teckningsdtaganden
Total tecknings- Andel av
Namn forbindelse (aktier) Erbjudandet
Midroc Invest AB 537256353 9,2%
Proethos fond 537 635 9,2%
Jimmy Jonsson 537.63% 9,2%
Herenco Holding AB 537 635 9,2%
Joel Malmborg 376 345 6,4%
Ovriga teckningstagare 2150 546 36,7%
(totalt 15 stycken)
Totalt 4677 431 79,8%

Tilldelning

Tilldelning av aktier beslutas av Bolagets styrelse i samrad
med Vistra Hamnen. Primart syfte ar att uppna god sprid-
ning av dgandet. Tilldelning av aktier 4r inte beroende av nar
under teckningsperioden som anmalningssedeln skickas in. |
hiandelse av 6verteckning kan tilldelning komma att ske med
ett lagre antal aktier 4n vad anmalningssedeln avser eller helt
utebli. Personer som ingatt teckningsforbindelser samt strate-
giska investerare kan komma att prioriteras.

Tilldelning berdknas ske snarast efter avslutad anmalnings-
period och besked om tilldelning erhalls i form av en avrik-
ningsnota vilken berdknas skickas ut vecka 26. Information
kommer ej att skickas till dem som e;j tilldelats aktier.
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Godsinlosen Nordic AB

AFFARSMODELL

GIAB® erbjuder en helhetslosning till externa kunder. Bolaget
arbetar for att uppritthalla spetskompetens inom hallbarhet
och cirkular ekonomi samt langsiktiga partnerskap med nyck-
elkunder i olika branscher. Genom en helhetslésning med ett
tjansteerbjudande som innefattar hela produktflodet fran
logistik, inventering och hantering av produkter till eventu-
ell reparation, rekonditionering, forsiljning och eftermarknad
erbjuder Bolaget en smidig |6sning for att hantera produktflo-
den som ligger utanfor kundens kirnverksamhet och som ger
upphov till ekonomiskt och miljomassigt viardeskapande.

Bolaget styr all overordnad strategi, tjansteutveckling,
marknadsféring och forsaljning och kontrakterar externa part-
ners eller konsulter vid behov, bland annat for utveckling av
den digitala plattformen och e-handels digitala system. Karn-
kompetensen inom respektive omrdde ar lokaliserat till konto-
ret i Staffanstorp.

STRATEGI

Bolagets strategi ar att skapa varde genom att vidareutveckla
tjansteerbjudandet for gods-, retur- och skadehantering for
att skala upp och utéka marknadsandelen i Sverige och Norge.
Malsattningen ar darefter att GIAB®:s returhanteringstjanst
ska breddas pa de skandinaviska marknaderna och pa langre
sikt den europeiska marknaden. For att bibehalla konkurrens-
kraft och skala upp erbjudandet behéver den digitala platt-
formen som ligger till grund for all Bolagets verksamhet kon-
tinuerlig utveckling. | expansionsplanerna fokuserar Bolaget

GIAB®:s historiska omsdttningsutveckling (2015-2020)

huvudsakligen pa organisk tillvaxt genom fortsatt etablering
pa befintliga marknader och utveckling av Bolagets nuvarande
tjdnster, men strategin omfattar aven mojligheten utveckla nya
affirsomraden och att vixa genom férvirv som ar forenliga
med Bolagets verksamhet.

Den viktigaste delen av Bolagets strategiska inriktning ar
hallbarhet och férmédgan att forvalta resurser pa ett affars-
massigt och cirkularekonomiskt satt, som minskar behovet av
nyproduktion och den klimatpéaverkan som det innebar. Han-
tering ska dven i sd stor grad som mojligt ske lokalt och med sa
minimal miljopaverkan som mojligt. Bolaget ska vara en palit-
lig dterbrukspartner som arbetar proaktivt och agilt med att
optimera tjansteerbjudandet, effektiviteten och |6nsamheten.
Synergier mellan branscher, verksamheter och discipliner ar en
viktig del av strategin och ett framgdngsrikt hallbarhetsarbete.

FINANSIELLA MAL

| samband med Erbjudandet har Bolaget offentliggjort fol-
jande finansiella mal:

« Att uppnd en genomsnittlig arlig omsattningstillvaxt
(CAGR) om 25 procent. Denna tillvaxt ska ske organiskt och
tar inte hansyn till eventuella forvarv som i sé fall tillkommer
utover detta mal; och

« Att pd medellang sikt uppna en EBITDA-marginal dversti-
gande 10 procent.

250 (MSEK)
200
150
102,5
100 =
67,9 _ -

50 R |

P NOB

0
2015 2016 2017

INBJUDAN TILL TECKNING AV AKTIER | GODSINLOSEN NORDIC AB

202,6
175,4 e
146,4 B
2018 2019 2020



GIAB CIRCULAR PLATFORM™

Aterbruk ar i teorin relativt enkelt men i ett modernt kommer-
siellt sammanhang stalls det hoga krav pa effektivitet, styrning
och uppféljning. GIAB Circular Platform™ amnar att automati-
sera och stddja processerna i produktflédet och ar darmed en
forutsattning for att effektivisera verksamheten.

| ett optimerat cirkulart produktfléde ar sparbarhet avgo-
rande. All data i processen sparas och arkiveras. Frin det att
produkten registreras, inventeras och varderas till det att den
siljs. Aven hanteringstid, tgirder och anvindningen av ersitt-
nings- och reservdelar sparas i systemet. Datan utgér en kritisk
grund for affarsmassiga beslut och kostnadsuppféljning, men
aven for Bolagets berakning av klimatavtryck och aterrappor-
tering till kund. Historik avseende aktiviteter pa produktniva,
hanteringstid och kostnader ligger till grund for ekonomisk

GIAB® Circular Platform™

uppféljning och I6pande optimering tillsammans med Bolagets
kunder och partners. Sammantaget utgér denna data en unik
grund och forutsattning for hallbarhetsrapporteringen som
ligger i Bolagets kirnverksamhet och ar en viktig del av erbju-
dandet till kund.

Egenutvecklad teknologi ger GIAB® flexibla méjligheter att
anpassa plattformen till olika typer av samarbetsmodeller och
mojliggor en teknisk integration mot andra system och akto-
rer pd marknaden. Det ger dven Bolaget full kommersiell frihet
att licensiera ut systemet till samarbetspartners eller kunder i
form av Software as a Service (“SaaS”), vilket ar en potentiell
framtida intdktsstrom.

RETUR-
LOGISTIK

Returlogistik
« Kontinuerliga floden

« Formaga att forutsaga volym/typ av produkter

Produktion

20

+ Bedémning av inkommande varor
« Klassificering utgér grund for fortsatt hantering

« Skickgradering fér konsumentens trygghet

Restaurering/reparation

A e « Demontering/ihopmontering
EA[IJ_[E(E;I?{ET'H Bl INVENTERING ﬂ/j‘ « Stod for effektiva reparations-/renoveringsaktivi-
-..@' teter
Sparbarhet

« Klimatavtryck, CO,-besparing genererat ur dterbruk

- Aktiviteter i syfte att ge produkt kommersiella
W SN SEPARERING forutsattningar
FORSALJNING « Historik: vad ar gjort med produkten och av vem?
Aterforing/-forsiljning
« Dynamisk och traffsaker prissattning
REKONDI- 1Y - Dirigera produkter till bast limpad férsiljningskanal
TIONERING GRADERING A"’ « Legitim hantering av donation/ tervinning

VARDERING

Rapportering och uppféljning
« Klimatavtryck/CO,
« Finansiell uppféljning

« Arbetsinsatser: typ av aktivitet och nedlagd tid
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AFFARSSEGMENT

Bolagets verksamhet kan delas in i fyra affirsomradden: Re:Commerce som innefattar Bolagets tjanster for returhantering,
Circular Insurance som innefattar tjansterna riktade mot forsakringsbranschen, Circular Office™ som erbjuder aterbruk av
elektronik, telefoni och mobler for foretag samt GIAB Consulting som erbjuder konsulttjanster inom hallbarhet till fore-
tagskunder.

Circular Insurance

Affarsidén har sitt ursprung i att forsakringstagaren skickar in sin skadade produkt och fér tillbaka en redan reparerad pro-
dukt enligt lika for lika principen. Produkten som skickades in repareras eller rekonditioneras och gors redo foér nasta kund
forsakringstagaren behodver inte vanta pa att exempelvis deras telefon repareras, utan den skadade produkten ersatts med
en dterbrukad. Detta ger dessutom en valdigt tillforlitlig skadeverifiering. Skadeverifieringen ar en viktig del i processen och
vardeerbjudandet till forsakringsbolaget upp till 30 procent av forsdkringstagare viljer att inte skicka in sin produkt och dar-
med att inte nyttja sin forsakring, vilket innebar en stor ekonomisk besparing for forsakringsbolaget. Sedan 2015 har Bolaget
hanterat drygt 285 000 drenden.

Re:Commerce
Re:Commerce dr Bolagets tjanst for retur och reklamationshantering it e handelsbolag, distributérer och producenter. Retur-
hantering ar en utmaning for e handlare, bade ur ett ekonomiskt perspektiv och ett hallbarhetsperspektiv. | kombination med
en vixande medvetenhet kring klimat och hallbarhet, stéller dagens konsumenter allt hogre krav pa e handlare och kraver trans-
parens i alla led.

Under 2020 ldg fokus pa att utveckla Re:Commerce som har haft en stark tillvixt med manga nya kunder, bland annat hante-
rar Bolaget CDON:s returhantering fran registrering, verifiering och férsaljning till eftermarknad.

Circular Office™
Slit-och-slang-samhillet genomsyrar dven vara arbetsplatser. Circular Office™ erbjuder aterbruk av elektronik, telefoni och
mobler for foretag. Dessa produkter samlas in, dataraderas vid behov, rekonditioneras och saljs igen.

Genom Circular Office™ kan aven féretag kopa aterbrukade produkter, som elektronik och mébler, som har rekonditione-
rats och ar en del av ett cirkulart flode.

| samarbete med IKEA och som en del av IKEA Bootcamp 2019 har Bolaget undersokt och utvecklat Furniture as a Service
(FaaS) och hyrt ut aterbrukade kontorsmébler till foretag.

GIAB Consulting

Pa grund av en hog efterfrdgan av spetskompetens inom cirkular ekonomi, grundade Bolaget en konsultavdelning som arbetar

med att identifiera och implementera processer utifran konceptet cirkuldr ekonomi. Praktisk implementering av cirkular eko-

nomi mojliggor kostnadsbesparingar och effektiv Ionsamhet samtidigt som verksamhetens positiva miljopaverkan maximeras.
Konsultuppdragen innefattar ett brett spektrum inom hallbarhet, men huvudsakligen inom héllbarhetskommunikation och

klimatberakningar for kunder som Finja, IKEA och Accus.

NAGRA AV BOLAGETS KUNDER OCH PARTNERS:

@
FOl ksam CDON SiJEEI;\SIDEﬁg h1 Lansforsikringar ~

- GIAB

DIGITALISERING

ATERBRUK
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VINSTDELNINGSMODELLEN

Bolaget verksamhet hanterar ett brett sortiment varierande
produkter dar allt ifran férsakringsskador, returer och reklama-
tioner, dverlager, dead stock och utgénget sortiment passerar
igenom verksamheten. Kvantiteten av produkterna kan ocksa
variera, dar returer och férsakringsskador av naturliga skal
endast ar en produkt per drende, medan 6verlager alternativt
utgdnget sortiment kan komma i betydligt storre partier. En av
utmaningarna i att dterbruka produkter frdn dessa fléden ar att
berikna vad det framtida forsaljningsvirdet ar. En och samma
artikel kan ha vildigt olika utpris mot konsument beroende pa
faktorer som i vilket skick produkten ar, om férpackningen ar
6ppnad eller inte och om produkten ar komplett med tillbehor.
Eftersom det ar svart att berdkna ett framtida utpris, ar det
ocksa svart att bestamma ett inkopspris dar kunden, till exem-
pel forsakringsbolaget eller e-handlaren, far skalig ersattning
samtidigt som Bolaget bibehaller marginalen med hénsyn till
forsaljningspris mot slutkonsument.

For att hantera denna problemstallning utvecklade Bola-
get en vinstdelningsmodell, dar den ekonomiska ersittningen
beriknas och betalas ut efter att produkten ar sald till slut-
konsument. Pa sa vis behaller kunden och Bolaget vardera en
andel av forsaljningspriset. Vinstdelningen ger incitament till

GIAB®:s vinstdelningsmodell

kunden att leverera produkter som ar saljbara samtidigt som
det ger Bolaget ett incitament att reparera, rekonditionera
och aterbruka produkter till ett sa hogt forsaljningsvarde som
mojligt. Samtidigt mojliggor det att Bolaget kan ta in produk-
ter till férsaljning utan att binda kapital i lagervarde. Kostna-
den for den salda varan uppstar forst vid forséljning och gene-
rering av fakturaunderlag till kund.

Detta medfor att vinstdelningsmodellen ar flexibel och kan
passa for olika kunders behov. Om en kund skickar fardigin-
venterat gods i perfekt skick, innebar det minimal hantering
innan det saljs vidare och vinstdelas. En kund som skickar gods
som behdver inventeras, rengoras och eventuellt repareras
innan det sljs vidare, medfér en stérre hanteringskostnad for
godset innan det gar vidare till forsaljning, men kunden beho-
ver inte ombesérja dessa moment sjalv. Genom att gora avdrag
for eventuella kostnader paverkas inte Bolagets I6nsamhet av
varken av vilken typ eller skick godset &r nar det inkommer,
det vill siga om t.ex. det behoéver inventeras och rengoras eller
inte. En kund kan valja att sjalva inventera, paketera och ren-
gora produkter, eller de kan valja att lita GIAB® gora det till
en kostnad. Det ar upp till kunden att avgora hur de vill nyttja
Bolagets tjanster.

— Kostnader

Forsaljning
for perioden

Netto-
forsaljning

x Vinstdelnings-
andel

= Faktura-
belopp

x Vinstdelning

Fraktkostnader

Kostnad for

Hanterings- up-cykling

kostnadegr p— (reparation/
rekonditio-
nering)
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