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INTRODUKTION

Om Buyersclub

o Vart leverantdrsflode mojliggdr lagst pris online pd 150K+ produkter.

e Genom ett crossdockinglager sdkerstdalls leveranskvalité och
kdpupplevelse.

e Automatiska floden gér att personalkostnader inte skalar i
relation till tillvéaxt.

e Medlemskapet ‘Buyersclub Plus' (89 kr/mdén) ger kunder bland
annat medlemsrabatter och fri frakt.

2023

Under 2023 nddde bolaget dver 52 MSEK i nettoomsdattning, varav
17 MSEK bestod av dterkommande medlemsintdkter.




INTRODUKTION

Sweden Buyersclub AB dr ett tech-drivet bolag som via
den digitala handelsplatsen, buyersclub.se, erbjuder
marknadens lagsta priser pd hundratusentals produkter
fran valkadnda varumérken.

Den innovativa e-handelsplattformen synkroniserar produktdata och
lagerstatus direkt med flertalet leverantérer, vilket kraftigt reducerar
bolagets behov av att binda kapital i eget lager, en klar fordel
gentemot traditionella e-handelsféretag.

Priser optimeras i realtid baserat pd énskad marginal samt
konkurrenters priser och anvdnds sedan av speciellt framtagna
algoritmer for budgivning och marknadsféring. Resultatet ar
forutsdgbara och Idga anskaffningskostnader.

For en manadsavgift pd 89 kr kan kunder vdlja medlemskapet
'‘Buyersclub Plus’, som inkluderar fri frakt, generdsa produktrabatter,
|&gsta pris-garanti och unika medlemserbjudanden.
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BUYERSCLUB IDAG

Stéandigt véxande produktutbud

' i
\ ‘ Ni £ Med nyq leverantey "
———— . e ‘
300 000+ produkter Y P8 k6 pagmroTSrer
- Produktsortiment ¢
v Tusentals varumarken K. / kommer att skq krafiigt "
Under 2024 |
v/ Dynamisk prissattning baserat pd konkurrenter = - -
v/ Lagst pris online pd ~50% av sortimentet
Bocker Husdjur 300K
Skdnhet & hygien Traning & halsa
Teknik & tilloehor Kontor
Hem & hushdll Kladder & accessoarer
Tradgard & utemiljo Hobby & fritid 101K
69 K
Leksaker Kok sk K
25 K
Barn & baby Matbutiken

Mébler & inredning

Produkter i sortimentet
(2024 ar en uppskattning)




BUYERSCLUB IDAG

Kundupplevelse i fokus

En varukorg innehdller ofta produkter fran flera olika distributoérer Kunden far en samlad leverans med traffséker uppskattad leveransdag
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Kunden kan valja mellan flera padlitliga speditoérer

SCHENKER

posinord

Distributdr [A]
Leveranstid: 1dag ( 1 ( 1 ( ) oo e 1 '
oerealde, 238 s Distributdr [D] Distributdr [E] Distributdr [J] Ta ck for d Itt kop.
Moms: 25% Leveranstid: 2 dagar Leveranstid: O dagar Leveranstid: O dagar
Pris: 130 kr Hej! Vi har tagit emot din order och kommer snart
Kategori: BlSjor \ \ \ att skicka ditt paket via Airmee. Din leverans bor
Langd: 20 cm vara framme mellan fre 8 mars - mén 11 mars.
Bredd: 25cm
Hojd: 50 cm
Vikt: 2000 g En spdrningslank skickas till dig s& snart ditt paket
Dropship: Nej ar skickat. Du kan alltid se aktuell orderstatus pé
din profil.
.

Till Buyersclub



BUYERSCLUB IDAG

Buyersclub Plus ér ett populart val for
prismedvetna konsumenter

Medlemsintdkter Buyersclub PlUS

~22 MSEK
89 kr/man
@ 17 MSEK
’

12 MSEK

35%

Produktrabatter
Fri frakt pd varje kdp

Produkter som ér billigast Lagsta prisgaranti

enligt Pricerunner

150K+

Unika medlemserbjudanden

C X L K X

Storre vinstchans i quizen

X% Bilden illustrerar majlig tillvéixt i medlemsintékter for
2024. Stapeln for 2024 baseras pd tillvaxten i jan + feb
2024 och férutsatter samma omsattningstillvéxt samt
resultat for resten av dret.




BUYERSCLUB IDAG

Tillvaxten fortsatter

Nyckeltalen har kontinuerligt forbattras genom
dren och den underliggande I6nsamheten
bdrjar nu synas i resultaten.

Resultaten fér 2024 i illustrationen baseras pa tillvéixten i
Q1 2024 och férutsatter samma omsdéttningstillvéxt samt
resultat for resten av dret.

Nettoomséttning
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BUYERSCLUB IDAG

oo o e O© Forsta kvartalet 2024 jémfért med
o |
Q1: Lonsamhet pa EBITDA-niva camma period foregdende &r:
Det forsta kvartalet for 2024 blev bolagets férsta EBITDA-
|Ibnsamma kvartal samtidigt som nettoomsattningen dkar med 64% t2 MSEK

och medlemsintdkterna dkar med 26% jGmfért med samma period
forra dret.

Forsta kvartalet 2024

11,7 MSEK
Medlemsintdkterna uppgick under perioden till 5,2 MSEK (4,2 MSEK),

en 6kning med 26 % jamfért med motsvarande period féregdende ar.

Nettoomsdttningen uppgick till 19,2 MSEK (11,7 MSEK), en 6kning med
64 % jamfort med motsvarande period foregdende dr.

EBITDA uppgick till 0,2 MSEK (-0,8 MSEK) och EBITDA-marginalen 5.2 MSEK
uppgick till 1% (-7 %). 4,2 MSEK

Anskaffningskostnaden fér en ny kund var under perioden 63 SEK
(93 SEK) per order.

ARR (Annual recurring revenue) uppgick till 18,1 MSEK (13,4 MSEK) vid

periodens slut, en dkning med 35 %.
Q12023 Q12024 Q12023 Q12024

Medlemsintékter Nettoomsdttningen



BUYERSCLUB IDAG

Finansiell utveckling och prognos:
Nettoomsattning, medlemsintdakter

och EBITDA 2019-2024

Stapeln for 2024 baseras pa tillvéxten i Q12024
och férutsétter samma omséttningstillvéixt samt
resultat fér resten av dret.

Nettoomsdattning
. Medlemsintakter

EBITDA

1,7 MSEK

3 MSEK

-7,7 MSEK

2019

17,5 MSEK

. 6 MSEK

-8,2 MSEK

2020

28,6 MSEK

10,3 MSEK

-6,7 MSEK

2021

42,3 MSEK

l 12,2 MSEK

-10,5 MSEK

2022

52,6 MSEK

17 MSEK

-6,5 MSEK

2023

ca: 86 MSEK

O SEK

2024

ca: 22 MSEK



TEKNISK PLATTFORM

Med var automatiska feed-till-leverans-
motor hanteras stora delar av verksamheten
automatiskt, vilket gér att personalkostnader

inte.skalar i relation till tillvaxt.



TEKNISK PLATTFORM
Plattformen skapar flera stora véarden fér bade bolaget och kunden

————

Produktimporter N
Automatisk inlésning och mappning av produktdata i realtid direkt fr&n leverantdrer mojliggor ett S/ / Y
stort utbud med lag lagerrisk. ,/ /

! PRODUKT- | CROSSDOCKING-

.\ IMPORTER \ LAGER

Berikning av produktdata
Omdomen, prisgaranti, prisverifiering, m.m adderas automatiskt, ndgot som ger kunden
trygghet och &kar konvertering. -7

-_————

Ranking & scoring /

Produkter f&r olika positioner p& hemsidan via en algoritm som baseras pd bland annat ,: BERIKNING AV

marginal, historisk konvertering och prisposition. \ PRODUKTDATA

INLEVERANS &
ORDERFLODE

@ Marknadsféring & prisstrategi \
Forutom produkters tidigare konverteringsdata och prisposition s& baseras bud i AN
marknadsféringen pd varje enskild produkts marginal innevarande dag. S~ .

N —_—— - -

————

Crossdocking-lager
Har sampaketeras produkter fréin olika leverantdrer med vart interna lager. Kunden meddelas
ndr ordern ar redo att packas och levereras sedan i ett samlat paket med deras valda speditor. /

:' RANKING & MEDLEMSKAP
Inleverans & orderfléde \ SCORING
Samtliga produkter som sdaljs kdps automatiskt in i bulk fran respektive leverantdr och levereras \\
fritt till bolagets crossdocking-lager.
Medlemskap Tt - \

MARKNADS-
FORING & PRIS-
STRATEGI

2023 valde 35% av alla nya kunder att bli betalande prenumeranter for 89 kr/mdanad vilket

STOREFRONTS
genererade en intdkt pd 17 MSEK.

Storefronts \
Plattformen mojliggdr spegling av produktutbudet i realtid till nya nischade webbutiker, som
med ett annat erbjudande och prisbild n&r nya kundgrupper. S - -~ ~— -

X Bilden illustrerar den tekniska plattformens olika automatiska fléden och samverkan.



STOREFRONTS - NISCHADE WEBBUTIKER

Nischade webbutiker ar ett nytt satt att nyttja
var kapacitet och na nya kundsegment

Med befintligt leverantérsnétverk har Buyersclub hundratusentals produkter inom en
mdangd olika kategorier. Dessa kan snablbt och kostnadseffektivt lanseras pd nischade

sidor, som med ett annat erbjudande och prisbild nar nya malgrupper. 18,( Storefront: Kontor

Produkter

totalt

Vi &r billigast onlir 3 OOK

tiotusentals produl

™ % o

K.
n Géistpris - = Gastpris T Gilist - i - - i
- r I I J - @O © © ©

Storefront: Mobler

Buyersclub's omfattande utbud speglas till nya,
nischade, webbplatser

Storefront: Bécker (bookhero.se)



STOREFRONTS - NISCHADE WEBBUTIKER

Buyersclub kan nyttja samtliga processer, avtal och personal vid
skapandet av second brands

VD Kundtjénstpersonal Bokforingssystem Certifikat

COO Logistikpersonal E-handelsplattform Domé@n

Ekonomichef Leverantorsavtal Webbhotell Sdékerhetslosningar
Marknadschef Speditérsavtal Kundtjanstsystem Datorer

Designer Logistiksystem Forsakringar Programvara
Utvecklare Lagerlokal Returhantering Storefront
Copywriter Emballage E-postverktyg Anskaffningskostnad
Inképare Betallésningar Analysverktyg t

Detta tillkommer fér nya
second brands.



eoe ]+ K< @ B & bookhero.se ¢ m + O

& Fri frakt éver 299:- (& Snabb leverans (& Fria returer Privatperson Féretag

STOREFRONTS - NISCHADE WEBBUTIKER

@ BOOk.herO Q @ Mina favoriter (0)

Forst ut: Bookhero.se

Hem / Bécker / Skonlitteratur / Ovrigt inom skénlitteratur

Ddr kraftorna sjunger (pocket)
Delia Owens

Vér férStO Storefront, bOOkherO.Se, dit Vi Speglor Internutionelllsuccé—nupé svenskc:..EnoftSrglémlig berdttelseom.
hela vart sortiment av bocker, lanserades 89 kr

framgdngsrikt i mitten av mars 2024.

MO v < D @ @ bookhero.se

& Fri frakt 6ver 299:- & Snabb leverans G

@® Bookhero

S

Spegling av Buyersclubs sortiment i realtid

Topplistor Nyheter Forfattare

S

Vi nyttjar befintlig personal och avtal
med speditdrer och leverantérer

S

Egen algoritm for budstrategier

In utan att tdmma pldnboken

K&p registreras i Buyersclubs WMS - ~ppovack ditt nasta litterara
3 dventyr!

Q

N\

Bestallningar samt pack & plock

behandlas sida vid sida med de Daglig I6nsam férsaljning  Forsaljningsprognos : =
(Efter ca: 7 veckor) (Maij)

gjorda pd buyersclub.se ~30000 SEK 800 000 SEK+

Veckans toppsdljare

MOT
KOLLAPSENS

SPORTEN, FORARNA,
STALLEN OCH KONFLIKTERNA MacBook Pro
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STOREFRONTS — NISCHADE WEBBUTIKER S

Végen ut pa de nordiska m
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Plattformen bakom storefronts ar férlberedd for

den nordiska marknaden. | _ A 13
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Forberedd for flera sprak
Integrerad valutavaxlare

Snabb time-to-market
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for en betydande del av den totala ™«

nordiska e-handelsomsdattningen
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FORETRADESEMISSIONEN

Emissionen mojliggor foljande projekt

Foretrddesemissionen mojliggdr att utdka produktutbudet, lansera fler
storefronts samt andra projekt som ska férbdttra befintliga nyckeltal pd
Buyersclub ytterligare. Tillsammans skapar de trygghet for styrelsen att
kommunicera de nya finansiella malen.

Kraftig utdkning av produktutbudet
Lansera framgdngsrika bookhero.se i fler [Gnder

Lansera ytterligare tre nya storefronts inom 12 manader

¢ & & O

Kontinuerliga forbattringar som inkluderar bland annat B2B-
forsaljning samt implenetering av Al for berikning av produktdata
och kundkommunikation
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NYA FINANSIELLA MAL

Nya mal vid fulltecknad emission

Omsattning: 120 = 150 MSEK
2025

EBITDA: 5 -8 MSEK

Omsattning: 150 = 200 MSEK
2026

EBITDA: 8 - 12 MSEK



Kontakt

Emil Henriksson
VD och grundare

E-post: emil.henriksson@buyersclub.se
Telefon: (+46) 73 37 71937




